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2015年度

关于川内市场发展新商家办法

    万豪木门为有效占有市场，实行一地一策的战略方针，对四川区域市场的新商家优惠条件如下：

专营门市：

1、新上样品在20套以上的，样品全免费。

2、新上样品在20套以下5套以上的，样品5折优惠。

3、专营门市享受公司统一的楣板设计，并补贴300元/米。

4、专营门市享受公司店面装修补贴100元/平方米（地面面积）。

5、享受公司授权产品经销区域内的市场保护。

二、要求

1、凡是新发展的商家，按以上标准进行补贴，同时签订《经销协议》，并必须交纳年度任务保证金5000元，定金5000元，共计10000元，《经销协议》方可生效。

2、专营门市的商家签订《经销协议》后，年度任务不得低于30万元，每月销售额不得少于3万元，完成年度任务后，退还保证金。如未满一年的按月计算。

3、如果没有完成与公司签订的销售任务，其差额部份按1%扣除。

4、完成基本任务的商家方可参加公司年度评奖活动，具体办法以公司另行文件为准。

5、经销商完成了基本任务，给予2%的全额奖励。超出部份按3%重奖，上不封顶。

6、凡是参与获奖的经销商，奖金原则上以新款样品或货款一次性抵扣。

三、以上销售办法只针对四川区域市场，起止时间以所签订的《经销协议》为准。

                       香港萬豪國際傢俱有限公司

 二0一五年三月二日
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